«Ich spekuliere mit Interessenten,
nicht mit Liegenschaften»

Martin Géppert ist der einzige Hausauktionator in der Schweiz

Wer gewillt ist, seine Liegen-
schaft zu verdussern, kann sich
an Auktionator Martin Géppert
in Affoltern wenden. Der lang-
jdhrige Kenner des Immobilien-
marktes hat eine schweizweit .
einzigartige Verkaufsmethodik
entwickelt, mit der ein héchst-
moglicher Preis garantiert wird.

Auktionen bringt man eher mit Kunst,
Schmuck und anderen Wertgegenstin-
den in Verbindung. Sie liefern etwa
dann  Schlagzeilen, wenn  bei
Christie’s, dem bekanntesten Aukti-
onshaus, ein teures Gemilde eines be-
riihmten Malers unter den Hammer
kommt. Auktionen fiir Liegenschaften
- ein noch etwas ungewohnter Vor-
gang. Da ist eher die Rede von einer
amtlichen Versteigerung, zum Bei-
spiel, wenn ein Konkurs unvermeid-
lich ist.

Martin Géppert, seit mehr als 20

=-]ahren unabhidngiger Unternehmer,

Wohnungs-, Hiuser- und Grundstiicks-
auktionator, hat seine eigene Methode
entwickelt und verfeinert. Denn wer
ein Haus auf einer Internetplattform
oder in der gedruckten Presse anbie-
tet, 16st damit noch keine Nachfrage
aus, sondern erzeugt bestenfalls Neu-
gierde. «Das garantiert noch keinen
Verkauf und stellt auch keine Auktion
dam, sagt Martin Géppert. -

Von einer Auktion oder Versteige-
rung ist dann die Rede, wenn mindes-
tens zwei Bieter vorhanden sind, die
tatsichlich kaufen kénnen oder wol-
len. Und hier' kommt der Auktionator
ins Spiel. Ein erstes Treffen mit der
verkaufswilligen Person ist kostenlos
und dient vorab dem Kennenlernen.
Es geht dabei darum, herauszuspiiren,

Hausauktionator Martin Géppert
an der Oberen Bahnhofstrasse
in Affoltern. (Bild Werner Schneiter)

ob die Liegenschaft tatsichlich verius-
sert werden soll. «<Es muss ein Ver-
kaufsgrund vorliegen»s, sagt Goppert
und fiigt bei: «Fiir den Laien ist ein
Hausverkauf nicht ganz einfach. Es ist
besser, wenn das ein Profi besorgt, der
das Beste herausholen kann. Ein Kar-
diologe legt ja auch nicht bei sich
selber Hand an. Hausverkiufe sind
nicht nur mit viel Geld verbunden,
sondern auch mit Emotionen. Und die
versuche ich, herauszuhalten.»

Mehrere Angebote prisentieren

Nach dem Erstgesprich erfolgt der
Entscheid, ob eine Zusammenarbeit
zustande kommt. Bei Martin Géppert
resultiert im Durchschnitt ein Auftrag
nach zehn Gesprichen, was auf griind-
liche Vorabklirungen schliessen lisst.
Diskretion, Vertrauen und Trans-
parenz sind wichtige Grundpfeiler fiir
eine Zusammenarbeit. Sind diese vor-
handen, so geht Martin Géppert mit
der Liegenschaft auf den Markt. Ein
Einfamilienhaus verkauft sich nicht

auf die gleiche Weise wie eine Ge-
schiftsliegenschaft, ein Schloss oder
ein Hotel nicht wie ein Ferienchalet,
Auf dem Markt anbieten heisst freilich
noch nicht verkaufen. Der Auktiona-
tor priift, ob der Bieter iiberhaupt kau-
fen will. Und auch kaufen kann. «Hier
ist meine Erfahrung ein grosser Vor-
teil», sagt Martin Géppert, der seine
Unabhiéngigkeit gegeniiber Banken,
Schitzern, Anwiélten, Maklern, Nota-
ren und Treuhidndern hervorhebt. Und
er betont auch: «Ich spekuliere mit In-
teressenten, nicht mit der zu verkau-
fenden Liegenschaft. Ich bin Auktiona-
tor, nicht Makler. Ein Makler ist zu-
frieden, wenn er einen Kiufer hat -
ein Auktionator, wenn er mehrere An-
gebote prisentieren kann.» Géppert,
der auf Provisionsbasis agiert, garan-
tiert der verkaufswilligen Person min-
destens zwei seriése Angebote von
Kaufwilligen. Und den bestméglichen
Preis. Selbstverstindlich kann sich der
Verkdufer jederzeit von einem Ver-
kauf zurtickziehen, wofiir dann aller-
dings Kosten anfallen.

Martin Goppert, 54-jihrig, hat seit
Herbst 2017 ein Verkaufsbiiro an der
Oberen Bahnhofstrasse 5 in Affoltern.
In den f{iber 20 Jahren seiner
Geschiftstitigkeit hat er iiber 100 per-
sonlich gefithrte Immobilienverkiufe
getdtigt — auch jene seiner Eltern. Er
ist schweizweit, aber auch im Ausland
titig und Griinder von «Hausauktio-
nen.ch» - eine Marke, die zur «IM Im-
mobilien und Marketing GmbH mit
Sitz in Baar gehort, ebenfalls gegriin-
det und im Besitz von Martin Goppert.
(-ter)

Weitere Infos unter www.hausauktionen.ch,
info@hausauktionen.ch oder Telefon
044 740 70 40.



